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Abstract

n cadrul procedurilor de inspectie fiscald si control financiar realizate de autoritdtile
fiscale romane, un loc important si o pondere tot mai mare o ocupa tranzactiile desfasurate
de companiile romanesti cu entitasi afiliate. Principiul ce trebuie sa guverneze aceste
tranzagii este acela ca orice acord de cumparare / vanzare intre persoane afiliate sa se
efectueze la nivelul prefului de piata. Articolul Tsi propune sa prezinte aspecte metodologice
privind prefurile de transfer si sa puncteze evolutia si asteptarile referitoare la acestea n
Romania.

Din raportul de activitate al Agenviei Nationale de Administrare Fiscala se constata
ca sumele suplimentare de plata stabilite Tn ceea ce priveste preturile de transfer au crescut
cu 482% n anul 2011 fafa de anul 2010, 66.6 mil Ron comparativ cu 13.8 mil Ron [5]. Astfel
se contureaza un indicator ce arata clar ca prefurile de transfer

reprezinta o problema de actualitate.

Pentru anii 2013 — 2016 Agentia Nationala de Administrare Fiscala [5] Tsi propune
sa intensifice actiunile ce implica analiza dosarului preturilor de transfer, in asa fel incat
orice control de fond sa includa si acest subiect — sectiune introdusa special in cadrul
raportului de inspectie fiscala. Autoritatile romane nu au ascuns faptul ca doresc sa creasca
sumele atrase la bugetul de stat, chiar au facut din asta o prioritate, astfel ca se preconizeaza
ca ajustarile obtinute din preturile de transfer sa aduca venituri consistente.
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1. SITUATIA GRUPURILOR DE
INTREPRINDERI IN
ROMANIA

Viga economica a diferitelor tari prezinta
atdt agenti economici care 1isi desfasoard
activitatea ca entitati juridice independente céat
si grupuri de societati legate intre ele din punct
de vedere economic si financiar, sub controlul
sau influenta uneia dintre ele. Grupurile de
societdti reprezintd o realitate tot mai
pregnanta a lumii contemporane.

Institutul National de Statistica (INS) ne
informa prin comunicatul de presa 98 din 30
aprilie 2013 [1] asupra Situatiei grupurilor de
intreprinderi din Roménia pentru anul 2011.
Definitiile oferite de INS pentru o mai buna
intelegere a datelor prezentate sunt: ,.grup” -
multimea de intreprinderi legate la un cap de
grup printr-o cota de control real nenul; ,,cap
de grup” - o intreprindere necontrolata, direct
sau indirect de o altd intreprindere, Si care
controleaza cel putin o filiald; ,,subgrup de
intreprinderi” — unitatile (intreprinderile) unui
grup de Tntreprinderi multingfionale rezidente
n aceess! tara.

Vdorile prezentate de INS aratd ca Tn Romania
anului 2011 s-au identificat 21.277 grupuri de
intreprinderi, din care 5.555 de grupuri
rezidente si 15.722 de grupuri de ntreprinderi
multingtionale (101 din acestea erau controlate
din interior iar 15.621 controlate din
strdindtate).

Cea ma mare parte a grupurilor de
intreprinderi  din  Roméania 1isi desfasoara
activitatea Tn comert, industria prelucratoare
sau construdii. In functie de ponderea
numarului de salariati, majoritatea
subgrupurilor de ntreprinderi din Roménia
sunt controlate din Germania, Franta sau
Olanda.

2. LEGISLATIE PRIVIND
PRETURILE DE TRANSFER

Atunci cand vorbim de preturi de transfer
ne referim la valorea platitd de o companie
pentru un bun, serviciu sau Tmprumut obtinut
de la o dtd companie din acelasi grup.
Conditia cea mai importantd 1In aceste
tranzactii este ca pretul de transfer sa fie
stabilit la valoarea de piatd a produsului, mai
concret daca am fi achizitionat produsul de lao
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firma neafiliatd grupului sa fi platit acelasi pret
casi cel obtinut in cadul grupului.

Pentru a Tntelege mai bine conceptul de
persoana afiliata, mai jos se regaseste definitia
acestora Tn acceptiunea prevederilor Directivei
a Vll-a transpusa prin OMFP nr.3005/2009.
Astfel luam n considerare entitétile intre care
exista una din urmatoarele relatii[3]:

v' ddine majoritatea drepturilor de vot ale
actionarilor sau asociatilor 1intr-o alta
entitate, denumita in continuare filial;

v/ este actionar sau asociat al unei entitati si
majoritatea membrilor organelor de
administraie, conducere Si de
supraveghere ale entitatii in cauzd (filiald)
care au Indeplinit aceste functii in cursul
exercitiului financiar precedent si pana in
momentul Tntocmirii situaiilor financiare
anuale consolidate au fost numiti doar ca
rezultat al exercitarii drepturilor sale de
Vot;

v’ este actionar sau asociat al unei filiale si
detine singura controlul asupra majoritatii
drepturilor de vot ae actionarilor sau
asociatiilor acelei filiale, ca urmare a unui
acord Tncheiat cu alti actionari sau asociati;

v este actionar sau asociat a unei filide si
are dreptul de a exercita o influenta
dominanta asupra acelei filiale, in temeiul
unui contract Incheiat cu entitatea in cauza
sau a unei clauze din actul constitutiv sau
statut, daca legislatia aplicabila filialei
permite astfel de contracte sau clauze;

v’ societatea — mama detine puterea de a
exercita sau exercita efectiv o influenta
dominanta sau controlul asupra unei filiale;

v/ este actionar sau asociat al unei filiale si
are dreptul de a numi sau revoca
majoritatea membrilor organelor de
administrdie, conducere si de
supraveghere ale acelei filiale;

v’ societatea-mama si filiala sunt conduse pe
0 baza unificata de catre societatea-mama.

In Codul Fiscal, art. 7 pct. 21 este
prezentat modul de tratare a acestora din punct
de vedere fiscal. Pentru persoanele juridice,
avem afiliere cu o persoana daca:

4 pentru situgia implicarii unei persoane
fizice:

v' persoana fizica este dfiliatd cu o
persoand juridica dacd persoana fizica
detine, Tn mod direct sau indirect,
inclusiv detinerile persoanelor &filiate,



minimum 25% din valoarea / numarul
titlurilor de participare sau a
drepturilor de vot detinute la persoana
juridicd ori daca controleazd Tn mod
efectiv persoanajuridica.

& pentru situgia implicarii unei persoane
juridice:
v/ persoana juridica este dfiliatd cu alta
persoana juridica daca cel putin:

- prima persoand juridica detine, in
mod direct sau indirect, inclusiv deinerile
persoanelor afiliate, minimum 25% din
valoarea / numarul titlurilor de participare sau
al drepturilor de vot la cealalta persoand
juridica ori daca controleaza persoana juridica;

- a doua persoana juridicd detine, In
mod direct sau indirect, inclusv deinerile
persoanelor afiliate, minimum 25% din
valoarea / numarul titlurilor de participare sau
al drepturilor de vot la prima persoand juridica.
Legidlatia domesticd include urmdtoarele:
Legea 571/2003 — Codul Fiscal, Hotarérea de
Guvern nr. 44/2004 — Normele metodologice
de aplicare a Codului Fiscal, Ordonanta de
Guvern nr. 92/2003 — Codul de procedura
fiscala, Hotararea de Guvern nr. 529/2007,
Ordin ANAF nr. 222/2008.

Legidaia interngionalda cuprinde: Ghidul
Organizatiei pentru Cooperare si Dezvoltare
Economicd (OECD) privind preturile de
transfer pentru companiile multingionale si
administratiile fiscale si Codul de Conduita al
Uniunii Europene privind preurile de transfer

[2].

3. ESTIMAREA PRETULUI DE
PIATA

Importanta coreldrii preturilor de transfer
cu preul din piata si verificarea realizarii
acestui punct, vine din faptul ca preturile de
transfer pot influenta fluxul de numerar a
companiei  afiliate cé& si profitabilitatea
acesteia. Modificari importante pot surveni in
indicatorii de performantd a companiel
respective, precumsi in strategia de dezvoltare
si investitii pe termen mediu si lung. Relocarea
profiturilor prin intermediul prefurilor de
transfer are impact direct asupra pozitiei fiscale
din fiecare tara in care grupul isi desfasoara
activitatea prin intermediul filialelor sale.
Existd dituatii Tn care aceste preturi se
indeparteazd de la principiul valorii de piata,
intrucét fixarea preturilor practicate intragrup
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reprezintd o metoda la Tndeména companiilor
membre ale grupului de asi realoca profituri
sau pierderi, conform politicilor stabilite la
nivel central [6].

3.1METODE DE ESTIMARE A
PRETURILOR DE PIATA

Pentru a gasi metoda cea mai adecvata de
estimare a preturilor trebuie luate in
considerare urméatoarele elemente:

v' avand Tn vedere libera concurentd metoda
care se agpropie cd ma mult de
circumstantele in care sunt Stabilite
preturile, pe piete comparabile din punct
de vedere comerciad;

v’ pornind tot de la premisa libere
concurente avem iIn vedere metoda pentru
care sunt disponibile date rezultate din
desfdsurarea activitatii persoanelor afiliate;

v' gradul de precizie cu care se pot face
ajustari in vederea obtinerii
comparabilitatii;

V' activitatile desfasurate efectiv de diferitele
persoane afiliate;

v' metoda folosita trebuie sa corespunda
imprejurdrilor date ale pietei si ale
activitatii contribuabilului;

v' documentatia care poate fi pusd la
dispozitie de catre contribuabil;

v’ caracteristicile cazului individual.

Metoda compararii prefurilor necontrolate
(CUP)

Determinarea pretului de piata are la baza
comparatia pretului tranzactiei analizate cu
preturile practicate de ate entitdti
independente de aceasta, atunci cand sunt
vandute produse sau servicii comparabile.
Pentru transferul de bunuri, marfuri sau
servicii intre persoane dfiliate, preul de piga
este acel pret pe care |-ar fi convenit persoane
independente, Tn conditii existente pe piete,
comparabile din punct de vedere comercial,
pentru transferul de bunuri sau de marfuri
identice ori similare, Tn cantitdti comparabile,
in acelasi punct din lantul de productie si de
distributie si Tn conditii comparabile de livrare
si de plata.

Doua tranzactii trebuie sa fie comparabile
din punct de vedere al:

v’ caracteristicilor produselor si serviciilor

(caracteristicile fizice, tipul marcilor, etc.);
v' tipului activitdtilor desfasurate;
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prevederilor contractuale;
conditiilor economice;
participarii la risc;
strategiilor de afaceri.

ANANENEN

Metoda cost - plus (C+)

Metoda se bazeaza pe majorarea costurilor
principale cu o marja de profit corespunzatoare
domeniului de activitate.

Aceste costuri sunt stabilite folosindu-se
aceeasi metoda de calcul pe care persoana care
face transferul 1Si bazeaza Si politica de
stabilire a preturilor fatd de persoane
independente.

In cazul in care marfurile sau serviciile sunt
transferate printr-un  numar de persoane
afiliate, aceastd metodd urmeaza sa fie aplicatd
separat pentru fiecare stadiu, luéndu-se n
considerare rolul si activitdtile concrete ae
fiecdrei persoane afiliate.

Pret tranzactie controlatd = Costuri de
productie X (1 + Marja bruta de profit)
Costurile de productie = costurile directesi
indirecte aferente produdtiei vandute sau
serviciilor prestate

Metoda prefului de revanzare (R-)

Pretul pigei este determinat pe baza

pretului de revanzare a produselor i
serviciilor catre entitati independente, diminuat
cu cheltuieli de vanzare, dte chdtuiei ale
contribuabilului  aferente  operatiunilor de
revanzare (manipulare, incarcare — descarcare)
si 0 marja de profit.
De reguld, metoda pretului de revanzare este
utilizatd Tn cazul in care cel care revinde nu
majoreazd substantial valoarea produsului.
Metoda poate fi utilizata si atunci cand, Tnainte
de revanzare, bunurile mai sunt prelucrate si,
n aceste circumstante, se poate stabili marja
adecvata.

Metoda marjei nete de tranzactionare (TNMM)

Implicd compararea marjei nete de profit
realizatd de catre o entitate afiliatd n cadrul
unei tranzactii controlate si compararea
acesteia cu marjele nete de profit realizate n
cadrul unor tranzactii necontrolate.

Metoda impartirii profitului

Cand nu se pot identifica tranzagii
comparabile se foloseste aceastda metoda ce
presupune Th prima faza estimarea profitului
obtinut de catre persoanele afiliate in urma
uneia sau mai multor tranzactii controlate si
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Tmpdrtirea acestor profituri intre persoanele
afiliate, proportional cu profitul care ar fi fost
obtinut de catre persoane independente.

4. CONTINUTUL DOSARULUI
PRETURILOR DE TRANSFER

Companiile care fac parte dintr-un grup si
desfasoard tranzactii cu alte societdti membre
ale grupului sunt obligate sd Tntocmeasca
dosarul preturilor de transfer. Acesta trebuie
pregatit intr-o perioadd de maxim 3 luni Si
trebuie sa contind urmatoarele informatii:

1. Inform&ii despre grup:

v’ structura organizatorica a grupului, legala
si operationald, inclusiv participatiile,
istoricul Si datele financiare referitoare la
acesta;

v' descrierea generald a activitatii grupului,
strategia de afaceri, inclusiv schimbarile
din strategia de afaceri fad de anul fisca
precedent;

v' descrierea si  implementarea  aplicarii
metodologiei preturilor de transfer in
cadrul grupului, daca este cazul;

v’ prezentarea generalda a tranzactiilor ntre
persoane afiliate, din Uniunea Europeana:

- modul de tranzactionare;
- modul defacturare;
- contravaloareatranzactiilor;

v' descrierea generala a functiilor si riscurilor
asumate de persoanele dfiliate, inclusiv
schimbdrile intervenite Tn acest sens fatd
de anul precedent;

v’ prezentarea ddinatorilor de active
necorporale, din cadrul grupului (patent,
nume, know-how etc.) si redeventele
platite sau primite;

v prezentarea acordurilor de pret in avans
incheiate de catre contribuabil sau de cétre
dte societdti din cadrul grupului, in
legatura cu acesta, cu exceptia celor emise
de Agentia Nationald de Administrare
Fiscala.

Informatii despre contribuabil:

prezentarea detaliatd a tranzactiilor cu
persoanele dfiliate, incluzand modul de
tranzactionare, modul de facturare,
contraval oarea tranzactiilor;

v prezentarea andizei comparative:
caracteristicile bunurilor sau serviciilor,
analiza funaionald (functii, riscuri,
mijloace fixe utilizate etc.), prevederile

AN



contractuale, circumstantele economice,

strategii de afaceri specifice, informgii cu

privire la tranzactii comparabile externe
sau interne.

v’ prezentarea persoanelor dfiliate si a
sediilor permanente ale acestora, implicate
in aceste tranzactii sau intelegeri;

v’ descriereametodei de calcul apreturilor de
transfer si argumentarea criteriilor de
selectie a acesteia
- Tncazul in care nu se folosesc metode

traditionale de determinare a preturilor
de transfer, se va justifica aceasta
optiune;

- n toate cazurile Tn care nu se aplica
metoda de comparare a preturilor se
vajustifica aceasta optiune;

v' descrierea dtor conditii considerate ca
fiind relevante pentru contribuabil.

5. PENALITATI APLICATE iN
PREZENT

Imposibilitatea de a prezenta argumente

concrete Tn vederea sudtinerii preturilor
practicate intra-grup poate atrage ajustdri
semnificative asupra profitului companiei, Si
implicit, ajustari aduse impozitului pe profit de
16%.
Sunt prevazute si penalititi de ntérziere la
platd; Tncepand cu 01.10.2010 se aplicd o
dobanda de intarziere de 0,04% pentru fiecare
zi de int&rziere, precum Si penalititi de
Tntérziere dupd cum urmeaza:

- 0% daca stingerea datoriilor se
realizeaza in primele 30 de zile de la
scadent3;

- 5% daca stingerea datoriilor se
realizeaza in urmatoarele 60 de zile;

- 15% dupa expirarea celor 90 de zile
de la scadenta.

Neprezentarea dosarului preturilor de
transfer sau prezentarea unui dosar incomplet
se pedepseste cu amenda intre 12.000 si 14.000
lei.

Pe masurd ce multe firme Tsi extind activitatea
economica autoritdtile fiscale din Romania
devin tot mai exigente Tn ceea ce priveste
preturile de transfer. Insd acestea nu reprezinta
0 stiinta exacta. De aceea determinarea valorii
de piata a unui bun sau serviciu, prin diferite
metode, va fi mereu un subiect de disputd inte
companii si autoritati fiscale.
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